
 
  

    

  

 

PRESSEMITTEILUNG 
 
 
Thomas Schmidt verstärkt den Vertrieb bei Mitsubishi Electric, Living Environment Systems: 

 
 

Neuer Head of Sales Consulting & Planning 

 

▪ Branchenexperte mit Führungskompetenz und ausgeprägter 
Vertriebserfahrung  

▪ Fokus auf Beratung und aktiver Kundenunterstützung  

▪ Führung und Entwicklung von Sales Consulting Teams  

 
Ratingen, 12. Juni 2026 – Kompetente Verstärkung bei Mitsubishi Electric, Living 

Environment Systems (LES): Seit dem 1. Mai 2026 übernimmt mit Thomas Schmidt ein 

erfahrener Branchenexperte die neue Position des „Head of Sales Consulting & Planning“ im 

Bereich Vertrieb. In dieser Funktion ist er für die Führung und Entwicklung der verschiedenen 

Sales Consulting Teams verantwortlich. Darüber hinaus liegt sein Fokus auf der Beratung und 

aktiven Unterstützung der Kunden im Bereich Heizung, Klima- und Lüftungstechnik (HVAC).  

Nach seinem Maschinenbau-Studium begann der 46-jährige Diplom-Ingenieur (FH) seine 

berufliche Laufbahn bei der Toyota Motorsport GmbH in Köln, wo er vier Jahre als Senior 

Design Engineer im Bereich Aerodynamik gearbeitet hat. Im Anschluss wechselte er in die 

SHK- und Gebäudetechnikbranche zur Oventrop GmbH & Co. KG, für die er 16 Jahre tätig 

war. Zuletzt hatte Herr Schmidt die Position des Director Sales International und verantwortete 

in dieser Funktion den internationalen Vertrieb.  

Im Laufe seiner Karriere hat Thomas Schmidt sich vor allem auf drei Kernbereiche 

spezialisiert. Dazu gehören die operative Leitung und Führung internationaler Vertriebsteams 

ebenso wie die Entwicklung und Steuerung internationaler Vertriebsaktivitäten im B2B- und 

OEM-Geschäft für technische Produkte und komplexe Systemlösungen mit dem Schwerpunkt 

HVAC. Ein weiterer Schwerpunkt ist das Business Development für neue Produkte und 

innovative technische Lösungen. „Ich freue mich darauf, gemeinsam mit den Teams den 

Bereich Sales Consulting & Planning weiterzuentwickeln und dabei den Fokus auf nachhaltige 

Strukturen, klare Prozesse und eine enge Zusammenarbeit zu legen. Mein Anspruch ist es, 

den Bereich gemeinsam mit den Teams und der Organisation zukunftsorientiert und praxisnah 

weiterzuentwickeln“, erklärt Schmidt, der dank seiner langjährigen Erfahrung und 



 
  

    

  

 

Qualifikationen optimale Voraussetzungen für seine neue Position bei Mitsubishi Electric, 

Living Environment Systems, mitbringt.  

 

Kurzfassung 

Seit dem 01.05.2026 verstärkt Thomas Schmidt als neuer Head of Sales Consulting & 

Planning den Vertrieb bei Mitsubishi Electric, Living Environment Systems (LES). In dieser 

Position ist er für die Führung und Entwicklung der verschiedenen Sales Consulting Teams 

zuständig und verantwortet darüber hinaus die Beratung und aktive Unterstützung der Kunden 

im Bereich HVAC. Dank seines beruflichen Werdegangs inklusive Führungspositionen bei 

Toyota Motorsport GmbH in Köln und der Oventrop GmbH & Co. KG bringt der 46-jährige 

Diplom-Ingenieur (Maschinenbau, FH) viel Erfahrung und Qualifikationen mit, um den Vertrieb 

bei Mitsubishi Electric, LES, erfolgreich weiterzuentwickeln.  

 

Weitere Informationen gibt Mitsubishi Electric Europe B.V., Mitsubishi-Electric-Platz 1, 40882 

Ratingen, E-Mail: les@meg.mee.com, Tel.: 02102 486-0.  



 
  

    

  

 
Über Mitsubishi Electric 

Mit mehr als 100 Jahren Erfahrung in der Bereitstellung zuverlässiger und qualitativ hochwertiger Produkte ist 

Mitsubishi Electric ein weltweit anerkannter Marktführer in der Herstellung, dem Marketing und dem Vertrieb von 

elektrischen und elektronischen Geräten für die Informationsverarbeitung und Kommunikation, Weltraum-

entwicklung und Satellitenkommunikation, Unterhaltungselektronik, Industrietechnologie, Energie, Mobilitäts- und 

Gebäudetechnologie sowie Heiz-, Kälte- und Klimatechnologie. In Anlehnung an „Changes for the Better“ ist 

Mitsubishi Electric bestrebt, die Gesellschaft mit Technologie zu bereichern. Das Unternehmen erzielte zum 

Ende des Geschäftsjahres am 31.03.2025 einen konsolidierten Umsatz von 36,8 Milliarden US-Dollar*. In über 

30 Ländern sind Vertriebsbüros, Forschungsunternehmen und Entwicklungszentren sowie Fertigungsstätten zu 

finden. Seit 1978 ist Mitsubishi Electric in Deutschland als Niederlassung der Mitsubishi Electric Europe 

vertreten. Mitsubishi Electric Europe ist eine hundertprozentige Tochter der Mitsubishi Electric Corporation in 

Tokio. 

 
*Umrechnungskurs 150 Yen = 1 US-Dollar, Stand 31.03.2025 (Quelle: Tokioter Devisenbörse). 

 
Weitere Informationen: 
http://www.MitsubishiElectric.de 
https://www.mitsubishi-les.com 
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Kontakt  
 
Mitsubishi Electric Europe B.V.  Telefon: 02102 486-1800  
Katja de Schmidt Mobil:  0172 1677348 
Mitsubishi-Electric-Platz 1 E-Mail: Katja.de.Schmidt@meg.mee.com 
40882 Ratingen  
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Thomas Schmidt verstärkt den Vertrieb bei Mitsubishi Electric, Living Environment Systems, als neuer Head of 
Sales Consulting & Planning.  


